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xperton Vendor Benchmark 2016

Hana-Dienstleister
1m Vergleich

In der Studie ,,Hana-Dienstleister im Vergleich” untersuchen die
Experton Group und West Trax die Leistungsfihigkeit von deutschen
Dienstleistern im Umfeld der Hana-Plattform, siehe auch Seite 20.
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er Vendor Benchmark ,SAP-Ha-
D na-Dienstleister im Vergleich” bie-

tet Anwendern einen einheitlichen
Marktiiberblick und konkrete Stirken und
Schwichen der Anbieter werden transpa-
rent. In den vergangenen Jahren gab es nur
eine verhaltene Anzahl an Hana-Projekten
am Markt, schwerpunktmaRig im analyti-
schen, weniger im transaktionalen Umfeld.
Die Erfahrungen mit Hana im analytischen
Einsatz (z. B. BW on Hana) sind inzwischen
deutlich gewachsen, Referenzprajekte und
Erfolge vorhanden. Durch den Fokus auf
einzelne wesentliche Prozesse, wie mit der
Lésung ,,Simple Finance® bzw. der 2015
bereitgestellten Losung S/4 Hana, der ers-
ten Komplettlésung auf Basis Hana, steht
zu erwarten, dass sich im transaktionalen
Einsatz 2016/2017 ein deutlicher Wande! ab-
zeichnen wird. Der Dienstleistermarkt im
deutschsprachigen Raum ist gewappnet
und bereitet sich fur den zu erwartenden

v #Run auf Hana* mit einem umfangreichen
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Losungsangebot vor. Wer hier welchen
Fokus hat und wie ausgereift das Angebot
tatsichlich bereits ist, ist Grundlage dieses
Benchmarks. Der Einsatz ven Hana ist mehr
als nur ein technisches Upgrade. Die richtige
Strategie, die passende Technologieplatt-
form sowie ein klarer Business Case fiir die
Geschiftsprozesse kénnen tber Erfolg und
Kosten eines Hana-Projektes entscheiden.
Die Zahl| der Unternehmen mit Lésungen im
Kontext ,Hana" ist in den letzten Monaten
angesichts des enorm hohen Marktpoten-
zials des Themas deutlich gewachsen und
die Angebotsinhalte der Anbieter sind na-
turgemil sehr differenziert. Aus einem Feld
von rund 150 Anbielern wurden 33 Anbieter
evaluiert, deren Losungsangebot als wirk-
lich ausgereift sowie einsatzfihig bezeichnet
werden kann und die bereits sowohl iiber
Erfahrung als auch Referenzen verfiigen,

Www.experton-group.de
wWww.westtrax.de
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